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 تب:الكمن    إنجازهام التي ت المؤلفات  

جامعؤؤة  اسؤؤم تحؤؤ  نشؤؤرهقؤؤد تؤؤم  و البيعيــة( ت الشخصــ ي وادارة العمليـــا )البيـــ  بعنـــوا  منشــور كتـــا   تــيليف - 1

 .م2022عام  حديثة والمنشورةتطوير نسخة تم  كما, م2014عام  -ألأردن  –عمان  –في دار وائل للنشر  ةالباح

فؤي  تحؤ  اسؤم جامعؤة الباحؤة تؤم نشؤر الكتؤاب وقؤد ،( التســويقدراســية  ــ  حــا ت )  منشور بعنــوا كتا   تيليف  -2

 دية.المملكة العربية السعو  م،2022هراء للنشر عام دار الز 

 :مل على تيليفهاجاري الع  قرراتلم  اوينعن

يحتؤؤؤؤو   يؤؤؤؤ ح ( والتســــويق مــــالعالأ هيم إدارة ات ومفــــامصــــط  )  بعنــــوا كتــــا  تــــيليف العمــــل علــــى  ي ر جــــا -1

العلاقة بتخصؤص التسؤويق والإدارة والتؤي تفيؤد الطلبؤة  ذاتالعملية المواضيع من  عة كبيرةو الكتاب على مجم

 .يعملجيات بشكل ستراتيتنفيذ ألا في 

 المعتمؤؤؤؤؤدةالتؤؤؤؤؤي وهؤؤؤؤؤو مؤؤؤؤؤن الكتؤؤؤؤؤ   ( المســــــ  ل  وحمايــــــة قالتســــــوي)  تــــــيليف كتــــــا  بعنــــــوا مــــــل علــــــى جــــــاري الع -2

 .قويتسبتخصص ال

ــ  رةوتســـــويق المشــــار    ارةدإ)  جــــاري العمــــل علــــى تــــيليف كتــــا  بعنــــوا  -3 مؤؤؤؤن  النهائيؤؤؤؤةة وهؤؤؤؤو فؤؤؤؤي المرحلؤؤؤؤ ( الصــ

 .الأعمال ةار إدقسم سويق و ن الكت  المعتمدة بقسم التوهو مالتأليف والإعداد. 

ــا -4 ــى تـــيليف كتـ ويق وقسؤؤؤم تسؤؤؤال, وهؤؤؤو مؤؤؤن الكتؤؤؤ  المعتمؤؤؤد بقسؤؤؤم  ( المبيعـــات )إدارة بعنـــوا   جـــاري العمـــل علـ

 ,الأعمال إدارة
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 :ربية السعوديةالمملكة الع –ونية ا لكتر ةوتدرس أ      الجامع الكترونيةد مواد قمت بتطويرها إلى موا

 توضيح السم المادة المطورة  الرقم

 المشؤؤؤؤؤاركة بتطؤؤؤؤؤؤوير بعؤؤؤؤؤؤ  المؤؤؤؤؤؤواد فؤؤؤؤؤؤي د تؤؤؤؤؤؤمقؤؤؤؤؤؤفبتكليؤؤؤؤؤف مؤؤؤؤؤؤن إدارة الكليؤؤؤؤؤؤة  - المواد رة إدا 1

 ة.نيلكترو الاالجامعة 

 م 2017تؤؤؤؤؤؤؤؤؤى عؤؤؤؤؤؤؤؤؤام م ح 2015واد منؤؤؤؤؤؤؤؤؤذ عؤؤؤؤؤؤؤؤؤام لقؤؤؤؤؤؤؤؤد تؤؤؤؤؤؤؤؤؤم تطؤؤؤؤؤؤؤؤؤوير هؤؤؤؤؤؤؤؤؤذه المؤؤؤؤؤؤؤؤؤ -

 الالكترونية.وأصبح  معتمده في الجامعة 

المواد ينتمي لقسم إدارة الأعمؤال والؤبع  الآخؤر ينتمؤي  ذه  من هعالب  -

 التسويق.لقسم 

  إدارة الموارد البشرية 2

 الدارة المشاريع الصغيرة 3

  يةالدول إدارة الأعمال 4

 مبادئ التسويق  5

 إدارة التفاوض  6

 

 علي ا:اصل  الجوائز ال 

ــة  ةروني ــــا لكتواد تطــــوير الم ــــ بمجــــال وا متيــــاز  درع التفــــو   منحــــ  فقــــد تــــم  ــال  مــــدير جامعــ ــةمــــن معــ ــنة  الباحــ ســ

 م.2016

 سويق: ت لابقسم  ا نتظام  - بكالوريوسسها لطلبة تي قمت بتدر المواد ال

 سية لدرادة ااسم الما الرقم

 مقررات تخصص التسويق  تم تدر س جمي   *

 

 عام  :لمدة   الأعمالبقسم ادارة    اجست ر الممستوى  بمواد قد قمت بتدر سها  

 التخصص  ا ساسم الم  الرقم

 تخصص تسويق تسويق إدارة  1

 يقتخصص تسو  المستهلك   وكسل                              2

 رة أعمال إدا إدارة المواد  3

 إدارة أعمال  لجودة الشاملة اإدارة   4

 إدارة أعمال  دارة عمليات وإنتاج  5

 

 الأعمال: دارة قسم ب نتسا ر وا  س ج والت  تي قمت بتدر سها لطلبة البكالوريوسواد الالم

 لدراسية اسم المادة ا الرقم

 ة أعمال دولية دار إ 1

 ية سياسيات أعمال دول 2

 أدارة عمليات الخدمة  3

 المواد   أدارة 4

 دارة المشاريع الصغيرةإ 5

 .ولمنظميغير تإدارة التطوير وال 6

 .والمشاريع  الالأعم ريادية 7
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 إدارة عمليات وإنتاج  8

 الصغيرة لمشاريعدارة اإ 9

 اوض تف إدارة 10

 

 الدبلوم:مواد قد قمت بتدر سها     

 التخصص  المسا اسم  رقملا

 تخصص تسويق مبادئ تسويق  1

 افية:الإشر امج  ر الب

سؤؤتير خؤؤلال فتؤؤرة تدري ؤؤ ي اجلطلبؤؤة الم تخؤؤرج سؤؤبعة أبحؤؤاتعلؤؤى  الإشؤؤرا : الماجسؤؤتيرعلؤؤى الأبحؤؤات لمسؤؤتو  الاشؤؤرا  

ين انؤؤ  عنؤؤاو وك  سؤؤنوات، ةل فتؤؤرة أر عؤؤإدارة الأعمؤؤال وقؤؤد تؤؤم الإشؤؤرا  علؤؤ هم خؤؤلا ر بقسؤؤماجسؤؤتيالمتو  بمسؤؤللطلبؤؤة 

 والتسويق.هذه الأبحات في الإدارة 

 قويالتسؤقسؤم ل أيضؤا أكؤاديميمرشؤد و ت سؤنوات لمدة ثؤلا  الأعمال إدارةفي قسم طلبة ليمي للأكادأ الإرشادو الاشرا   

 .الآنحتى 

 ب ا:مت تي قال الدورات التدريبية

ر عميؤؤؤد الكليؤؤؤة دمؤؤؤة وذلؤؤؤك بحضؤؤؤو تؤؤؤرة القاللفالمرتقؤؤؤ  لبؤؤؤة فؤؤؤي الكليؤؤؤة عؤؤؤن السؤؤؤلوك الطلا ؤؤؤي يؤؤؤة لكافؤؤؤة الطدورة تدريب -

 طلبة.ريسية والدالهيئة الت وأعضاء

 2016,تاريخ وتطوير المنتجات((  تج))دورة حياة المنالمحلي بعنوان  لمجتمعاالتسويق و  لطلبةمقدمة  دورة تدريبية  -

 احة .عة الب,جام م

الشخصــــ ي وادارة  ))البيــــ   بعنؤؤؤوانيؤؤؤة ة والمالاريؤؤؤلؤؤؤوم الإدهيئؤؤؤة التؤؤؤدريس فؤؤؤي كليؤؤؤة الع دورة تدريبيؤؤؤة مقدمؤؤؤة لأعضؤؤؤاء -

 الباحة.جامعة  م،2016 خاريبت (،عية( يالعمليات الب

 :ةييمالعضوية الأكاد

  المعادلة.لجنة    -          ألأردن /ؤؤؤد ة اربؤعؤؤجام  -

  الجودة.لجنة الاعتماد وضبط    -          نألأرد / دؤؤؤاربة ؤعؤؤجام  -

 الأبحات. لجنة تنسيق    -           ألأردن /ؤؤد اربؤة ؤعؤؤجام -

 التسويق.سر قسم  أمين   -           ألأردن /د اربؤؤؤة ؤعؤؤجام -

  الاجتماعية. نةرئيس اللج   -      ألأردن /الإسؤراء جامعة  -

 والندوات.ة الم تمرات رئيس لجن    -      لأردنأ /الإسؤراء جامعة  -

 الالكترونية.  اقعو عضو لجنة الم   -      ألأردن /الإسؤراء جامعة  -

  التسويق.قسم  ممثل    -      ألأردن /الإسؤراء جامعة  -

 والتسويق.ة إدارة الأعمال مرشد أكاديمي لطلب   -     السعودية الباحؤؤؤة /جامعة  -

 .الأعمال والتسويق إدارةسم لقواد الم لجنة اعتماد   -     وديةالسع/    جامعة الباحة  -

 تسويق.الو  ي الإدارةفتولي تطوير المواد الالكترونية    -     وديةالسع/    ةؤعة الباحجام -

 التسويق.طة وتطوير خلجنة    -     ةالسعودي الباحؤؤة /جامعة  -
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 الشخصية:المهارات 

  .انجليز ن طباعة عر ي حاسوب مالقدرة على التعامل مع ال -

 العمل.يد مصلحة اعي بما يفالقدرة على التعامل مع وسائل التواصل الاجتم -

 لتدريس.او هيئة نشاطات عض ص بما يخ ام الأجهزة الالكترونيةدرة على استخدالق -

 الالكتروني.التعليم  –العمل الأكاديمي البلاك بورد بما يخص استخدام  -

 الشخصية.ت لاقابناء الع على درةوالقيادة. القاللباقة  -

 :الل ات

 ألأم لغة ال –اللغة العربية  -

 ة الانجليزيةاللغ -

   :المعرف

 العامؤة،مؤدير العلاقؤات و قسؤم اللغؤة الانجليزيؤة –لأردن ا –عمؤان  –المدارس الأمريكية  –ر منصو   أشر الدكتور    -

 (.00962788202832) الأردن،هاتف 

 اتفهؤ -الأردن  -عؤة الإسؤراءجام نائؤ  رئؤيس–دنيؤة الهاشؤمية المملكؤة الأر  –لإسؤراء جامعؤة ا –ود نور كتور محمالد  -

(00962796876149) 

هؤؤؤؤؤؤاتف -الأردن  –اسؤؤؤؤؤؤابقيؤؤؤؤؤؤة هلاربؤؤؤؤؤؤد الأ  لجامعؤؤؤؤؤؤةرئؤؤؤؤؤؤيس –لهاشؤؤؤؤؤؤمية المملكؤؤؤؤؤؤة الأردنيؤؤؤؤؤؤة ا –ي الؤؤؤؤؤؤدكتور سؤؤؤؤؤؤالم ألرحيمؤؤؤؤؤؤ -

هؤؤؤؤؤؤؤؤؤؤاتف  حاليؤؤؤؤؤؤؤؤؤؤا،بيؤؤؤؤؤؤؤؤؤؤة ات العر الامؤؤؤؤؤؤؤؤؤؤار  -الشؤؤؤؤؤؤؤؤؤؤارقة  –الكليؤؤؤؤؤؤؤؤؤؤة الشؤؤؤؤؤؤؤؤؤؤرطية اسؤؤؤؤؤؤؤؤؤؤتاذ دكتؤؤؤؤؤؤؤؤؤؤور فؤؤؤؤؤؤؤؤؤؤي و  (.00962799192974)

00971581501130- 
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